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Zum Schluss

Verehrte Leserin, verehrter Leser!

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit und Ihr Interesse. Ich habe viel Freude 
gehabt, dieses Buch für Sie zu schreiben, und hoffe sehr, dass Ihnen die vermit-
telten Inhalte neue Anregungen gegeben haben. Vor allem aber wünsche ich mir, 
dass die Anwendung dieser Empfehlungen Ihnen zu leichten Verkaufsabschlüssen 
verhilft und Ihnen der Verkauf durch Nichtverkauf Spaß macht.

Wenn Sie Fragen haben, Anregungen geben oder einfach etwas mitteilen 
möchten, so lade ich Sie herzlich ein, mir zu schreiben – ich werde Ihnen in 
jedem Fall antworten und Ihnen auch weiterhelfen, wenn ich das kann.

Bitte kontaktieren Sie mich unter:

Marketingbüro Stephan Gebhardt-Seele
Leonrodstr. 68
80636 München
E-Mail: stephan@gebhardt-seele.de
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